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Suivons la consigne !

Filiere locale de
réemploi des
bouteilles en verre
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L'INTERET DU REEMPLOI DES BOUTEILLES EN

VERRE

LES B,ENEFICES ECOLOGIQUE UNE VERITABLE
DU REEMPLOI VS RECYCLAGE ATTENTE CITOYENNE
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Qul sommes nous ?




L’'OPERATEUR DE LA FILIERE DU REEMPLOI
DES CONTENANTS EN VERRE
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Notre fonctionnement




LA BOUCLE DU REEMPLOI - LES PARTENAIRES

CONSOMMATEURS
Grand public
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LA BOUCLE DU REEMPLOI - LES PARTENAIRES

CONSOMMATEURS
Grand public

POINTS DE COLLECTE
Commerces

Cafés / Restaurants
Reésidences privees
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NOTION DE FILIERE

Le maitre mot est la notion de filiere, dont
Rebooteille se pose en coordinateur.
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® Pertinence de |'echelon regional pour : Grand public
« Atteindre des volumes critiques /é R
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* Gain de temps et d’efficacité
* Investissements supportés par
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Pourguol une SCIC ?




Pourquoi une SCIC

® Permet une gouvernance partagée entre ces parties prenantes
® Permet une mobilisation des sociétaires des la constitution de la coopérative

® | es bénéfices degagés sont réeinvestis a 100 %, en cohérence avec la
« mission d’intérét générale » qu’est le développement de la consigne.



ORGANISEE AUTOUR D’UN INTERET
COLLECTIF
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Les collectivités dans la SCIC

® Gestionnaire des dechets (condition sine qua none pour rentrer dans une SCIC)
-> Une évidence, les colts évités (4-5 ct€/btl recyclée).

® Perimetre de collecte correspond au territoire d’une collectivité
® Déleguer la montée en compétence sur des sujets en développement

® Regroupement de plusieurs collectivités pour un impact industriel régional,
échelle idéale pour la mise en place d’un outil industriel performant



Choix d’un modele
économique cohérent




Modele économique de la filiere

® Pré-requis d’'un modele économique résilient et global
* Service clé-en-main répondant a la mission d’intérét generale
* Marge faible pour ne pas impacter les bénéficiaires (distributeurs,

producteurs et consommateur final)
* Economie du réel

® Les revenus du lavage finance la collecte.

Codts analytiques 2026
100 %

80 %
HCA

60 % )
W Colt de revient

40 %

20 %

0%
Lavage Pooler

Revenus de la collecte =
abonnement distributeurs
Revenus du lavage = vente de
bouteilles lavées, abonnement
producteurs et commission

Importance de maitriser les colts et la qualité du lavage d'un coté, et

d'optimiser la logistique de I'autre



S’appuyer sur nos assocCiés pour
maitriser les enjeux

® |ndustriels
* Lavage avec les projets de consigne régionaux

® | ogistique et massification
* Grossistes (BdR, GRAP LOG...)
* Producteurs (Brasserie Stéphanoise)
* Envie 42
* Collectivités

® Développement commercial
* Producteurs (Ninkasi)
* Distributeurs (Biocoop)



MERCI!

Rebootellle

contact@rebooteille.fr

Nils SVAHNSTROM | 077016 4165
Stéphane ROBERT | 07 69610059
Bastien CARRON | 0687549708

Etienne PERRIN-GOURON | 07 77 78 49 86
Michel EMMERY | 0764021220




